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Уважаемые акционеры ОАО «Наука-Связь»!

Вот и подошел к концу 2010 год! Этот год был ознаменован нелегкой экономической ситуацией как в России, так и во всем мире. Однако, несмотря на это, все намеченные планы компанией все же были реализованы.

Ключевыми видами дохода холдинга «Наука-Связь» в 2010 году остались предоставление услуг передачи данных, Интернет и телефонии для корпоративных пользователей и предоставление IP-каналов в аренду другим операторам. Наиболее перспективными с точки зрения роста текущих доходов, а также возможностей расширения набора предоставляемых сервисов являются розничные и оптовые IP-услуги. Традиционная телефония не является высокомаржинальным продуктом, равно как и организация сетей, однако они остались необходимой составляющей пакета услуг, заказываемых клиентами. Основная выручка сгенерирована из текущей абонентской платы существующих и новых клиентов и является важным источником устойчивого потока клиентских платежей.

Основным «драйвером» роста группы в 2010 году стало развитие интегрированных услуг для бизнеса, в первую очередь, для крупных бизнес-центров и расширение в премиальный жилой сектор.

· Телефония. Номера с доступом к международной, междугородней и городской сети связи.

· Интернет. Высокоскоростной доступ в Интернет по каналам 2Мб / 10Мб / 100Мб. 

· Каналы связи. Предоставление в пользование каналов связи  по г.Москва, городам России и за рубежом. 

· Системная интеграция. Проектирование и инсталляция корпоративных сетей как в Москве, так и регионах РФ.

· Телевидение. Комплекс интерактивных мультимедийных цифровых услуг на экране Вашего телевизора. 

· Специализированные услуги. Комплекс специализированных услуг, направленный на решение многофункциональных задач операторов и корпоративных клиентов.

Новые услуги сформировали  значительную часть выручки компании:

· Новые проекты позволили увеличить общую выручку операционной компании на 22% в 2010г

· Развитие дочерних компаний в Туле, Белгороде, Обнинске

· Расширение объема услуг передачи данных по международному каналу Москва – Петербург – Франкфурт - Лондон путем расширения его пропускной способности до STM-16

· Расширение объема предоставляемых услуг с использованием своей ВОЛС

· Организация узлов связи и обслуживание бизнес-центров в Москве, Петербурге, Туле, Белгороде, Твери

· Новые проекты осуществлялись с использованием всех преимуществ новых технологий и позволили значительно расширить клиентскую базу.

· «Наука-Связь» запустила услугу высококачественного платного телевидения с использованием технологий IPTV. В том числе пользователям предоставляется ряд каналов телевидения высокой точности (HDTV).

В 2010 году состоялись 2 знаковые сделки по продаже операционной компанией ООО "Наука-Связь" своих крупнейших дочерних компаний – в г.Иваново и на Украине. Компании «Топ-Нет» и «Наука-Связь Иваново» успешно развивались, в течение нескольких лет ежегодно увеличивали обороты на 50-100% при высокой маржинальности и стали одними из ведущих альтернативных операторов в своих регионах. К 2010 г. они  достигли «пика» своих компетенций и ключевой абонентской базы, которую составляли корпоративные потребители и операторы связи. Дальнейшее развитие этих компаний в своих регионах с обострением конкуренции и финансовым кризисом требовало либо кардинального пересмотра стратегии развития в секторе физических лиц, либо продажи компаний на «пике» цены стратегическим инвесторам. Стратегические инвесторы в свою очередь начали проявлять значительный интерес к этим компаниям. 

Поэтому в течение первой половины 2010г «Наука-Связь» вела активные переговоры с рядом стратегов, в результате чего обе дочерние компании были успешно проданы с оценкой стоимости выше среднерыночных множителей. Вырученные средства были направлены на дальнейшее расширение бизнеса Наука-Связи – в  первую очередь в регионах, а также в развитие магистральных каналов связи.

Еще в 2008 году руководством компании было принято решение о выпуске облигаций, и в октябре 2008 года была осуществлена дебютная эмиссия, которая была размещена среди инвесторов на сумму 125 млн. рублей. Отчетность «Наука-Связи» демонстрировала позитивную динамику выручки в течение многих лет, что положительным образом сказалось на убеждении держателей облигаций в надежности их вложений. После продажи 2 дочерних компаний было принято решение направить часть вырученных средств на погашение части облигаций (на 20 млн руб), а также в погашение наиболее дорогих банковских кредитов. В результате средняя стоимость заимствований, несмотря на продолжающийся кризис, сократилась на 2,5%, а держатели облигаций получили дополнительное подтверждение их надежности.

Положительная динамика финансовых показателей характеризует компанию «Наука-Связь» как успешного оператора на высококонкурентном рынке телекоммуникационных услуг. Наших клиентов привлекают гарантированное качество, гибкая ценовая политика, а также высокопрофессиональная группа поддержки клиентов. 

В заключение хотим выразить благодарность членам Совета директоров, топ-менеджменту и всем сотрудникам Компании за плодотворное сотрудничество, благодаря которому были достигнуты высокие показатели деловой активности компании  «Наука-Связь» в 2010 году, и надеемся на дальнейшее укрепление своих позиций на рынке телекоммуникационных услуг  силами сплоченной и эффективной команды профессионалов. 

Генеральный директор ОАО «Наука-Связь»

Никашкин Д.В.

25 марта 2011г.

СВЕДЕНИЯ О КОМПАНИИ

ОБЩАЯ ИНФОРМАЦИЯ 

Полное фирменное наименование:  Открытое акционерное общество «Наука-Связь»

Сокращенное фирменное наименование:  ОАО  «Наука-Связь»

Полное и сокращенные фирменные наименования Наука-Связи являются схожими с полным и сокращенным наименованиями Общества с ограниченной ответственностью «Наука-Связь» (ООО «Наука-Связь), единственным участником которого является ОАО «Наука-Связь». 

Помимо различных организационно-правовых форм, являющихся неотъемлемой частью фирменного наименования, во избежание смешения указанных наименований у ОАО «Наука-Связь» уставом предусмотрено  полное и сокращенное фирменные наименования на английском языке: Joint-Stock Company «Nauka-Telecom», JSC «Nauka-Telecom». 

Фирменное наименование ОАО «Наука-Связь» не зарегистрировано как товарный знак или знак обслуживания.

Фирменное наименование ОАО «Наука-Связь» с даты его государственной регистрации не изменялось.

Юридический адрес: 125124, г.Москва, 3-я ул.Ямского поля, влад.2

Почтовый адрес: 127287, г. Москва, ул. 2-я Хуторская, д.38А, стр. 15

ИНН/КПП 7714716995/771401001

ОГРН 1077761976852

Открытое акционерное общество «Наука-Связь» зарегистрировано 01.11.2007 года и является  владельцем 100% уставного капитала Общества с ограниченной ответственностью  «Наука-Связь».

Операционная компания «Наука-Связь» образована в 1999 году. В 2000 году компания получила лицензии и начала предоставлять услуги местной, междугородной, международной связи и широкополосного доступа в Интернет. 

В настоящее время компания «Наука-Связь» является многофункциональным оператором и предоставляет корпоративным клиентам, операторам и частным лицам целый комплекс современных телекоммуникационных услуг по всей территории Москвы, в городах Санкт-Петербург, Калининград, Рыбинск, Старый Оскол, Омск, Дубна, Тула, Тверь и в ряде городов Московской области (Мытищи, Солнечногорск, Можайск, Одинцово, Наро-Фоминск, Щелково, Воскресенск). 

Для оказания надежных и качественных услуг компания построила оптоволоконную сеть по городу Москве, общая длина которой составляет более 600 км. Для связи с международными операторами компания использует свой собственный канал STM-16 по маршруту Москва - Петербург - Стокгольм - Франкфурт - Лондон - Нью-Йорк и дополнительный канал Франкфурт – Киев. В каждой из указанных точек построены узлы связи, способные присоединять клиентов c любой допустимой пропускной способностью.

Для своих корпоративных клиентов и операторов связи компания предоставляет качественные услуги телефонной связи, сдает в аренду локальные и международные каналы связи, предоставляет доступ в Интернет, создает и обслуживает корпоративные сети, а также занимается системной интеграцией. 

На сегодняшний день продуманная ценовая политика способствует быстрому увеличению количества клиентов компании. Хорошо обученные инженеры и специалисты службы технической поддержки, а также надежные технические решения позволяют гарантировать высокий уровень услуг и качество обслуживания.

В число клиентов компании входят крупные государственные и коммерческие организации, средства массовой информации, крупные коммерческие компании, а также операторы связи, Интернет-провайдеры и домашние сети из Москвы и других регионов.
ПРОФИЛЬ КОМПАНИИ

«Наука-Связь» – крупный универсальный оператор  рынка телекоммуникационных услуг для бизнеса. Существует уже 12 лет в России, работает в Москве и Московской области, Санкт-Петербурге, Белгороде, Твери, Обнинске, Туле, Ростове-на-Дону и других областях.

Имеет:

· свыше 11700 клиентов;

· выделенную емкость на 47 500 телефонных номеров;

· собственную ВОЛС протяженностью около 2000 км;

· выделенный канал международной связи Москва–С-Петербург–Стокгольм-Франкфурт–Лондон STM-16 и канал Франкфурт-Киев;

· канал 10Гб/с Москва-Франкфурт и канал Москва-Воронеж-Белгород с пограничным переходом на Украину (Харьков);

· выделенные радиочастоты.

В 2007 г. компания совершила стратегическое приобретение быстрорастущего телекоммуникационного оператора на Украине, расширив деятельность группы на все 25 регионов Украины и обеспечив оптимальную загрузку своего магистрального международного канала на участке Украина-Германия. В 2010 г это дочернее предприятие было продано крупному альтернативному оператору на Украине, при этом Наука-Связь сохранила и перенесла бизнес-отношения, существовавшие с дочерней компанией, на ее покупателя, и работает над их существенным расширением.

Физические сети связи, которые использует компания для предоставления услуг связи:

 Сети местной телефонной связи. Сети местной телефонной связи ООО «Наука-Связь»  строятся по радиальному принципу. Центром сети является опорно-транзитная автоматическая телефонная станция (ОПТС) к которой с помощью транспортной сети подключаются выносы абонентской емкости. В зависимости от количественных показателей в качестве ОПТС используется оборудование:

· SI-2000 производство Iskratel (Словения);

· AXE -10 производство  Ericsson  (Швеция);

· MediaServer S8700 производство Avaya (США).

Для организации абонентских вызовов используется оборудование:

· Definity производство Lusent (США);

· М-200 производство МТА (Россия).

Для организации транспортной сети используются каналы, организованные с использованием собственной оптико-волоконной сети или аренды каналов связи. Среди партнеров  - компании: ОАО «Комкор», ЗАО «Синтерра», ЗАО «ТрансТелеКом» и др.
Сети телематических служб (ТМ). Базой для сетей телематических служб является оборудование компаний Cisco Systems (США) и Juniper Networks (США).

Сети передачи данных (ПД). Сети передачи данных построены с использованием оборудования Cisco Systems (США) и транспортной сети на базе собственной оптико-волоконной сети.

Сети передачи голоса в сетях передачи данных. В качестве оборудования «SoftSwitch» сетей передачи голоса в сетях передачи данных ООО «Наука-Связь» используется оборудование фирм Mera Networks (Канада) и VocalTech (Израиль), шлюзы от AudioCodec (Израиль) и Cisco Systems (США). 

В качестве транспортной сети используется собственная сеть передачи данных.

ЦЕЛИ

В ближайшие годы компания рассчитывает увеличить темпы роста и повысить рентабельность бизнеса за счет:

· активной работы на рынке слияний и поглощений в условиях, когда приобретения могут быть сделаны на выгодных условиях; 

· акцента на развитие высоко-маржинальных услуг в корпоративном секторе;

· развития в регионах;

· развития инновационных услуг;

· расширения междугородних и международных каналов связи;

· включения IP-телевидения в состав услуги Triple-Play;

· дальнейшего роста узнаваемости бренда.

Согласно внутренним планам, компания рассчитывает к 2017 году войти в десятку крупнейших телекоммуникационных компаний, работающих на территории ЦФО
СТРАТЕГИЯ РАЗВИТИЯ КОМПАНИИ

Стратегическая цель – построить крупную и успешную телекоммуникационную компанию, предоставляющую наиболее востребованные и прибыльные услуги связи для средних корпоративных потребителей.

В течение 2011 – 2016 г.г. для реализации указанных целей, учитывая складывающиеся тенденции в отрасли связи, основными направлениями развития «Наука-Связь» будут являться:

· Комплексные универсальные услуги. 
- Фокус – на комплексном обслуживании клиентов в ключевых быстрорастущих секторах: интернет, телефония, системная интеграция, цифровое телевидение.

- Увеличение абонентской базы за счет развития собственных сетей связи в регионах присутствия;

-  Приобретение операторов;

- Разработка и внедрение новых услуг;

- Выход на международные рынки связи.
· Региональное развитие. 
- Достижение высокой рыночной доли в ключевых городах центральной европейской части России.

- Расширение географии присутствия путем строительства и приобретения магистральных кабельных сетей;

- Реализация проекта «Строительство ВОЛС в зоне реки Волги»;

- Развитие южного направления;

- Развитие на территории МО;

· Рост денежных потоков. Сбалансированная, но агрессивная инвестиционная стратегия поглощения небольших региональных компаний, нацеленная на активный рост денежных потоков и рыночной доли в регионах.

· Финансовая устойчивость. Жесткий контроль за исполнением бюджета, балансом между собственным и заемным капиталом и  выплатой процентов.

· Качество клиентского сервиса. Лидерство по качеству предоставляемых услуг. Одна из лучших служб поддержки в отрасли. Контроль за качеством услуги и ARPU.

· Лидерство и инновации. Достижение лидерства по темпам роста клиентской базы в сегментах корпоративных клиентов и операторского бизнеса за счет постоянного активного продвижения новых услуг.

Приемочной комиссией совместно с представителями Управления Роскомнадзора по    г. Москва  и Московской области, а так же при участии представителей компании "Наука-Связь" был принят в эксплуатацию центральный узел кабельного вещания оператора, расположенный по адресу: г. Москва, 3-я улица Ямского поля, владение 2. ООО "Наука-Связь" получило лицензию на ТВ вещание в кабельных сетях. Лицензия охватывает город Москву и Московскую область, Санкт-Петербург и Ленинградскую область, Тульскую и Тверскую области. Теперь, с вводом центрального узла связи, ООО "Наука-Связь" сможет предоставлять своим клиентам высококачественные услуги в рамках перспективного для компании проекта "НаукаTV". Следует отметить, что на сегодняшний день компания уже заключила договоры с такими правообладателями контента, как ОАО "Первый канал", ФГУП "ВГТРК", ОАО "Телерадиокомпания "Петербург", ОАО "Телекомпания НТВ", ЗАО "Всемирная сеть" и целым рядом других контентообладателей.

ООО «Наука-Связь» вошло в десятку крупнейших провайдеров России и занимает 309 место в мире по независимому рейтингу связанности. Компания планомерно наращивает свою клиентскую базу, стала полноправным членом саморегулируемых организаций в строительстве, успешно прошла авторизацию по статусу ZyXEL Authorized System Integrator и получила соответствующий Сертификат.
В этом году Общество заключило государственный контракт с МВД России. Наука-Связь совместно с фирмой АТЭКС приступили к реализации программы по развитию сети передачи данных на территории г. Рыбинск Ярославской области. Введена в эксплуатацию сеть передачи данных и телематических служб в г. Твери. Теперь здесь компания оказывает полный спектр телекоммуникационных услуг и ударными темпами развивает абонентскую сеть. Собственная сеть связи в г. Москве расширена на 600 км., несколько десятков крупных компаний с развитой филиальной сетью стали клиентами ООО «Наука-Связь». ООО «Наука-Связь» продолжает развитие своего присутствия на территории Москвы и Московской области. 

Наука-Связь 12 июля 2010 года приобрела 99%-й пакет акций ЗАО "Контакт" - оператора, предоставляющего широкий спектр телекоммуникационных услуг на территории г.Тула. Разработана и в настоящее время реализуется совместная программа, позволяющая укрепить позиции компании на рынке услуг связи как для физических так и для юридических лиц.

Компания "Наука-Связь" продолжает расширять спектр предоставляемых услуг в городах Московской области. Так, в городе Клин, смонтирован и запущен в эксплуатацию узел широкополосного беспроводного доступа. Установленное оборудование позволяет осуществлять подключение корпоративных клиентов на скоростях более 30 Мбит/с

В июле была завершена стройка собственных магистральных оптических каналов в городе Щёлково и поселке Лесной Городок. Кроме этого, было осуществлено подключение крупного складского комплекса "Дороховский опытный механический завод" к нашей оптической сети. Клиентами этого логистического объекта являются такие компании как "Марс", "Фабрика окон", "Марко Поло". В рамках реализуемой политики по развитию своего присутствия на территории Московской области ООО "Наука - Связь" приобрела участок волоконно - оптической линии связи на трассе Москва – Жуковский. 

Компания приступила к реализации проекта "Модернизация транспортной сети связи". В результате проводимых преобразований компания планирует существенно повысить пропускную способность своей сети - максимальная скорость доступа к концу следующего, 2011 года, возрастет до 160 Гбит/с. Реконструкция затронет кольцевые участки сети, соединяющие основные узлы связи оператора. Так же предусматривается увеличение и расширение стыков с областными сегментами сети.

Компания "Наука-Связь" активно работала над запуском в тестовую эксплуатацию магистральных каналов связи 10 G и STM-4 на участке Москва - Воронеж.  В ноябре 2010 г был приобретен участок ВОЛС и начали строиться узлы в Тульской, Липецкой и Воронежской областях. На волоконно - оптической линии связи протяженностью более 700 километров будет применена технология спектрального уплотнения DWDM (Dense Wavelength Division Multiplrxing) с возможностью организации до 32-х каналов 10 Гбит/с. Использовано оборудование DWDM производства BTI Photonic Systems Inc., оборудование SDH производства Alcatel  - Lucent, сетевое оборудование Juniper Networs и Cisco. Запуск всей ВОЛС в коммерческую эксплуатацию запланирован на 2012 год.

ПОЛОЖЕНИЕ КОМПАНИИ В ОТРАСЛИ

ОБЗОР РЫНКА ТЕЛЕКОММУНИКАЦИЙ

Рынок связи России имеет высокий качественный и количественный потенциал по сравнению с рынками развивающихся стран  Восточной Европы: уровень проникновения услуг связи (кроме сотовой) все еще ниже, чем в Западной и Восточной Европе.
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Несмотря на нестабильную макроэкономическую ситуацию, поведенческая специфика населения России способствует росту потребления более сложных услуг связи с большей добавленной стоимостью.

По итогам 2010 года объем российского телекоммуникационного рынка достиг отметки в 1 373 млрд рублей. Это на 9% больше, чем по итогам 2009-го и на 15% больше, чем в 2008 году.

Российский рынок телекоммуникаций, 2006-2014 гг
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Современное состояние рынка телекоммуникаций можно охарактеризовать, как ситуацию близкую к насыщению – проникновение сотовой связи достигло уже почти 100%, абоненты фиксированной связи начинают постепенно отказываться от услуги, и только интернет и цифровое ТВ еще несколько лет будут являться драйверами рынка. 

По многим параметрам российский рынок связи приблизился к рынкам других развитых и развивающихся стран. Российский рынок связи приближается к стадии «зрелости». Однако резервы для роста есть во многих ключевых направлениях. 

Замедление темпов роста доходов отрасли объясняется в основном замедлением роста крупнейших операторов – сотовых и Ростелекома, которые действуют в насыщенной нише рынка. Рост идет в основном за счет IP-телефонии, интеллектуальных сетей и сотовой связи, которые теснят традиционную телефонию. 

С кризисом, в отрасли связи активизировалась консолидация игроков. Основные капитальные инвестиции направляются в развитие и приобретения более мелких операторов с целью дальнейшей стратегической продажи. WiMAX и IP TV развиваются в Москве и продвигаются в регионы. «Большая тройка» сотовых операторов и их ключевой конкурент – Ростелеком -  заявляют о нацеленности на развитие связи в стандарте 4 поколения – LTE. И традиционные, и альтернативные операторы делают активные приобретения и инвестируют в развитие новых услуг, защищая свои рыночные позиции. 

Сегменты телекоммуникационного рынка России
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АКТИВНО РАСТУЩИЕ НАПРАВЛЕНИЯ РЫНКА ТЕЛЕКОММУНИКАЦИЙ

МЕСТНАЯ ТЕЛЕФОНИЯ И УСЛУГИ ДЛЯ БИЗНЕСА

Сегмент услуг телефонии и сопутствующих интеллектуальных услуг связи для бизнеса (который концентрируется в бизнес- и торговых центрах, гостиницах и складах) составляет более трети всего рынка местной связи. Этот рынок является одним из самых устойчиво растущих. Ежегодный спрос на «офисные» телефоны составляет не менее 700-800 тыс. номеров, причем физического насыщения в этом сегменте достигнуто не будет. Возможные сценарии развития этого сектора определяются следующими основными факторами: 

·  инфляционным и «физическим» ростом,  

·  увеличением доли альтернативных операторов, предлагающих новые услуги и ростом спроса на них со стороны потребителей. 

Этот рынок будет расти с темпами около 26-27% в год. Максимальным спросом будут пользоваться интегрированные услуги связи.

IP-УСЛУГИ ИЛИ «ВСЕ ПОВЕРХ IP»

Современная тенденция развития рынка и технологий  - IP over everything, everything over IP. В мировом масштабе, по прогнозам Insight Express, спрос на VoIP будет устойчиво расти, а оборот рынка достигнет $100 млрд. к 2012 году. Развивается также передача традиционного голоса, видео и данных по IP/Ethernet/MPLS сетям, как эффективная альтернатива параллельной передаче голоса и данных. 

Конвергенции всех видов трафика в одну инфраструктуру снижает операционные и капитальные издержки при упрощении управления и повышения производительности. Скорость и пропускная способность ВОЛС постоянно растет. На московском рынке доля ADSL-доступа в Интернет сокращается, операторы оптоволоконных сетей агрессивно наращивают долю рынка. Рост идет органическим путем и через поглощения.

С развитием широкополосного доступа мультисервисные сети (multi-service network) получают в России все более широкое применение.  По данным J’son&Partners число абонентов с широкополосным подключением выросло с 1,545 млн. в 2005 г. до 7,9 млн. в 2010 г. По оценке iKS-Consulting, темпы роста IP-услуг превысили 40%.

КОНКУРЕНТНАЯ СРЕДА И ПОЗИЦИОНИРОВАНИЕ КОМПАНИИ 

На российском телекоммуникационном рынке компаний фиксированной связи присутствуют:

· МРК (традиционные операторы) используя свой доступ к «последней миле», стремятся расширить спектр предлагаемых  услуг; однако им необходимо поддерживать и менять старую инфраструктуру и обслуживать малообеспеченных розничных абонентов.

· Крупные альтернативные провайдеры федерального или околофедерального масштаба строят бизнес на оказании услуг ограниченному кругу крупных корпоративных 
клиентов по высоким ценам или терминируют трафик сотен мелких операторов. В основном крупные универсальные операторы развиваются как частные компании или «дочки» крупнейших холдингов. Наметилась тенденция к их слиянию с крупнейшими сотовыми операторами.

· Средние операторы оказывают комплекс интегрированных услуг среднему бизнесу, который в крупных городах, «созрел» для использования универсальных интеллектуальных услуг связи. Данная категория включает в себя небольшое число успешных средних компаний, которые активно развиваются и поглощают конкурентов.

· Сотни небольших операторов предоставляющих услуги мелкому и среднему бизнесу и индивидуальным потребителям исключительно на региональном (как правило, областном или городском) уровне. Данная категория представлена многочисленными мелкими частными компаниями, которые ограничены в средствах для развития, а в условиях кризиса теряют рынок, вследствие чего мало привлекательны для прямых инвестиций.

«Наука-Связь» входит в число крупных и наиболее быстрорастущих компаний Московского рынка услуг связи для корпоративных пользователей и бизнес-центров. Компания стремится вырасти в крупного оператора «второго эшелона» с перспективой выхода на публичные рынки капитала (IPO) путем развития сети и региональных поглощений, в том числе в СНГ и, достигнув определенного масштаба, слиться с другим крупным оператором с совпадающей концепцией развития и реализовать возможные синергии. В настоящий момент, с кризисом на международных фондовых рынках, предпочтение отдается сценарию развития путем региональных поглощений. 

ПЕРСПЕКТИВЫ РАЗВИТИЯ КОМПАНИИ

РАЗВИТИЕ КОРПОРАТИВНОГО СЕКТОРА И РАСШИРЕНИЕ В РЕГИОНАХ

Компания увеличивает долю клиентов корпоративного сектора в общем количестве клиентов. Это уменьшает сроки окупаемости вложенных в развитие средств, существенно увеличивает ARPU (средний счет клиента) и повышает рентабельность компании. Так, за последние два месяца подписаны договоры с такими крупными клиентами как «Трансконтейнер», «Дикая орхидея», «Ашан», институт Склифосовского  и другими. Ведутся переговоры с компаниями «Яшма Золото», UBS и другими. 

«Наука-Связь» создала большой задел в области регионального развития. Активно развиваются филиалы и дочерние предприятия в Белгородской, Тульской, Тверской, Ярославской, Калужской, Ростовской и Московской областях, в городе Санкт-Петербург. В этих регионах создана структура продаж, созданы узлы связи и активно ведется строительство оптоволоконной сети до офисов клиентов. Введение этой сети в эксплуатацию приведет к интенсивному росту оборотов начиная с 2010 года, в первую очередь в Белгородской, Тульской, Тверской областях и в Санкт-Петербурге.

КЛИЕНТСКАЯ БАЗА КОМПАНИИ
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РАЗВИТИЕ ИННОВАЦИОННЫХ УСЛУГ

«Наука-Связь» разрабатывает новые, инновационные услуги.

· AtsOnLine – позволит компаниям использовать в качестве офисной АТС программную телефонную станцию, находящуюся на сервере у оператора. В этом случае клиенту не нужно покупать новую офисную АТС и делать отдельную проводку телефонных линий и розеток. Достаточно использовать уже существующую локальную сеть. А при переезде в новый офис АТС незаметно переедет вместе с компанией. Такая услуга может быть очень интересна компаниям, у которых есть дополнительный офис или целая сеть офисов, том числе сильно удаленных. Подключаясь к услуге AtsOnLine, клиент может использовать все возможности обычной офисной АТС, такие как: переадресация номера, автоответчик, телеконференция, короткий набор, и при этом у него добавляются новые услуги, такие как: отправка факса на электронную почту или заказ телефонного звонка через сайт

· Услуга "Просто звонок" - предназначена для существующих клиентов компании - физических лиц, у которых уже есть контракт и положительный баланс на счете. Услуга дает возможность совершать при помощи компьютера, будучи авторизованным в сети ООО «Наука-связь», звонки на все направления по ценам значительно ниже, чем традиционная телефонная связь. 

· Услуга "Просто телефон" - мультиплатформенный клиент (для стационарных и мобильных устройств) - предназначена для существующих клиентов и привлечения новых. Дает возможность:

- получить телефонный номер;

- совершать звонки;

- устанавливать различные алгоритмы переадресации (необходим более глубокий маркетинг), т.к. сервис при правильном позиционировании будет востребован бизнесменами или просто часто путешествующими клиентами;

- получать записи автоответчика на электронную почту;

- получать факсимильные сообщения на электронную почту;

- настраивать аудиосекретаря.

· Услуга "Просто АТС" - предназначена для малого и среднего бизнеса. Дает возможность реализовать функцию офисной АТС как локальной, так и распределенной без инвестиций со стороны клиента в дорогостоящее железо. Для клиента реализуются все стандартные функции АТС. Управление осуществляется оператором ООО «Наука-Связь» или клиентом (решение клиента), при этом со стороны клиента не требуется высококвалифицированный системный администратор, т.к. управление осуществляется через WEB интерфейс и не требует специфических знаний. 

· Услуга "Не только IP TV" или NexTV - предоставление клиентам, имеющим подключение к Internet, доступа к  телевидению и фильмам.

· Создание системы трансляции телевидения. Система должна обеспечивать трансляцию сигнала телевидения в сеть Internet. Трансляция должна вестись на трех скоростях для трех уровней качества и поддерживать распространенные на рынке мобильные устройства, медиаплееры/STB и телевизоры. Она должна позволять строить распределенную систему трансляции телепередач, позволяющую приблизить сервера трансляции к потребителям в соответствующем регионе и реализовываться по схеме, допускающей расширение за счет подключения внешних облачных ресурсов. 

· Формирование фильмотеки. Вторым этапом необходимо создать видеотеку.  При этом необходимо сфокусироваться на научных, документальных, познавательных и т.п. материалах, т.к. в настоящее время ниша относительно пустая и все стараются привлекать новинками проката. 

· Простой видео-сервис «А что же дома?» - легкий в установке и использовании сервис, предназначенный для просмотра картинки в реальном времени с камеры, установленной в квартире, даче и т.п. для контроля, няни, уборщицы и т.п. Продукт коробочный – «купил и работает». 

· Одной из востребованных услуг в перспективе является услуга «аутсорсинг программного обеспечения и вычислительных ресурсов». Разместив наиболее популярное ПО на своих серверах (MS Office, 1C и т.п.) и создав надежное файловое хранилище, по существующим каналам связи можно будет предоставлять клиентам полностью готовые к работе рабочие места. Это органично дополняет услуги доступа в Интернет и телефонной связи. Выгоды для клиента при этом очевидны: отсутствие капитальных затрат на покупку ПК и ПО, возможность легального использование дорогого ПО, отсутствие операционных затрат на заработную плату системных администраторов, высокое качество поддержки, решение вопросов архивирования. 

РАЗВИТИЕ IP-ТЕЛЕВИДЕНИЯ

Сегодня «Наука-Связь» предлагает интеграцию трех услуг: телефонии, доступа в Интернет и телевидения, в том числе телевидения высокой точности на основе IP-протокола. В рамках этого направления построен узел IP-телевидения, который преобразовывает телевизионный сигнал в протокол IP, установлено серверное программное обеспечение, которое позволяет выбирать программы на экране телевизора, и запущена программа условного доступа, которая шифрует сигнал и разрешает доступ только абонентам, оплатившим соответствующие услуги. 

Большой интерес к данной услуге проявляют операторы домовых сетей, которые уже оказывают услуги широкополосного  доступа в Интернет для частных лиц. Используя их разветвлённую оптоволоконную сеть, «Наука-Связь» транслирует телевизионные каналы конечным пользователям. В такой схеме компания получает возможность предоставить услугу сотням тысяч абонентов широкополосных сетей без строительства кабелей связи до квартир абонентов. Оплата таких услуг будет осуществляться абонентами непосредственно на счет «Науки-Связь», например, через терминалы мгновенной оплаты телевидения. 

Развитие данного направления создаёт предпосылки для участия в государственной программе цифрового телевидения.

РАСШИРЕНИЕ МЕЖДУГОРОДНЫХ И МЕЖДУНАРОДНЫХ КАНАЛОВ СВЯЗИ

Для эффективного развития в регионах Наука-Связь переходит от арендованных междугородних каналов к каналам, работающим на собственных оптических жилах. Это позволяет увеличивать скорость передачи данных без увеличения ежемесячных платежей и существенно расширить объем и повысить качество предоставляемых услуг без возникновения зависимости от других операторов связи. Результатом является рост количества клиентов в регионах и как следствие – рост доходов. 

На международных узлах организованы соединения с ведущими западными операторами: Cogent, Global Crossing, Tiscali, Colt, Hibernia Atlantic, Telefonica O2, Deutsche Telecom и т. д. 

Компания имеет партнерские отношения с основными точками обмена трафиком: MSK-IX (Москва), SPB-IX (Санкт-Петербург), De-CIX (Франкфурт), LINX(IX) (Лондон), AMS IX (Амстердам), NYIIX (Нью-Йорк).

Одновременно предусмотрено существенное расширение международных каналов связи и модернизация узлов в Стокгольме, Франкфурте, Киеве, Лондоне и Нью-Йорке.

По итогам августа 2009 года Наука-Связь вошла в 10-ку крупнейших провайдеров России и вышла на 107 место в мире по независимому рейтингу связанности, который составляет международное агентство CAIDA (http://www.caida.org/home/). Это подтверждает высокое качество услуг компании Наука-Связь, а также показывает, что существенная доля Интернет-трафика России проходит через сеть нашей компании.

Сеть связи Компании имеет более 30 крупных узлов. Промежуточные узлы связи расположены таким образом, что строительство «последней мили» в  г. Москва составляет не более 1,5 км.

Схема сети «Наука-Связь» в Москве, 2010г.
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Важный показатель нормальной экономики - возобновление сделок по слияниям и поглощениям. Так, в 2010 году "Наука-Связь" успешно продала свою дочернюю Ивановскую  компанию, ставшую в своем регионе ведущим альтернативным оператором. Одновременно с этим, компания приобрела ряд небольших операторов связи, интегрировав их абонентскую базу в свою сеть. 

ВОЛС Москва-Жуковский и ВОЛС Москва-Тула-Липецк-Воронеж так же стали собственностью компании. ВОЛС Москва-Воронеж проходит по городам: Москва, Чехов, Серпухов, Тула, Липецк, Воронеж, Семилуки, С.Оскол, Губкин, Короча, Белгород. Общая протяжённость трассы составит 1075 км. Общая сумма затрат на покупку и дооборудование волоконно-оптической линии связи составила  70,704 млн руб. включая НДС.   

В организованной волоконно-оптической линии связи планируется организовать:

· 8 Гб/с  полосу -  для предоставления услуг Интернет и организации каналов связи.

· 2 Гб/с полосу  - для организации предоставления услуг телевидения в регионах.

· 63 канала Е1, пропускной способностью 2,048 Мб/с – для организации каналов связи.

С помощью собственной ВОЛС планируется оказание следующих видов услуг в регионах:

· Предоставление в пользование каналов связи.

· Предоставление услуг Интернет 

· Предоставление услуг передачи данных для целей передачи голосовой информации (VoIP).

· Предоставление услуг телевидения.

Использование  собственной ВОЛС позволит сократить существующие затраты на магистральные каналы связи на общую сумму не менее 220 тыс. руб. в месяц.     

Собственные потребности в магистральных каналах для развития телекоммуникационных услуг в регионах на сегодняшний день составляют:

· В Туле –  400  Мб/с.

· В Белгороде -  150 Мб/с

· В Ст. Осколе – 150 Мб/с

В последующие годы планируется наращивать объёмы предоставляемых услуг и, с учётом ротации клиентов, потребляющих данные услуги выйти на показатели порядка 3 млн. руб. в месяц.  Дополнительно наличие собственной ВОЛС позволит осуществить:

· Отказ от арендованных каналов в существующие города присутствия, где Наука-Связь развивает свои сети: Тула, С.Оскол, Белгород, Воронеж, Липецк. 

· Увеличение пропускной способности каналов

· Возможность предоставления новых сервисов, таких как IP TV

· Возможность выхода на рынок операторского обмена трафика, что не возможно при работе на арендованных каналах. 

 Помимо этого, при наличии собственных узлов в г. Воронеж, Белгород, Ст. Оскол, Тула  возможно предоставить конечным абонентам полосу доступа в Интернет порядка 5,5 Гб/с. 

ДРУГИЕ НАПРАВЛЕНИЯ РАЗВИТИЯ

Маркетинговые коммуникации:

· PR: участие в тематических выставках и в конференциях

· Реклама – продвижение нового сайта по направлениям:

· Контекстная реклама

· Оптимизация ссылок на сайт в поисковых системах

· Корпоративный блог

· Корпоративная рассылка

Разработка новых услуг и продуктов:

· Интеграция с дочерней компанией на Украине и создание совместных проектов и услуг

· Внедрение новых услуг (IPTV и SIP)

Формирование маркетинговой стратегии:

· Создание и продвижение целостной маркетинговой концепции компании

· Реклама новых продуктов

· Использование запоминающихся образов на сайте и в рекламе компании

Продвижение существующих продуктов будет сфокусировано на следующих направлениях:

· Повышение узнаваемости брэнда компании

· Формирование положительного образа

· Совершенствование качества обслуживания и его реклама

Приоритетные направления инвестиций:

· Использование возможностей финансового кризиса для приобретения компаний по привлекательным ценам

· Внедрение новых продуктов

· Продвижение обновленного сайта и использование его в качестве механизма продаж

· Создание и продвижение целостной маркетинговой концепции

· Повышение интеграции с филиалами и дочерними компаниями, распространение новых услуг и процедур обслуживания клиентов

РИСКИ

СТРАНОВЫЕ И РЕГИОНАЛЬНЫЕ РИСКИ

Россия является государством, которому был присвоен кредитный рейтинг инвестиционного уровня тремя крупнейшими международными рейтинговыми агентствами.

Наука-Связь осуществляет свою деятельность преимущественно в Европейской части РФ, однако значительная часть выручки приходится на Москву и Московскую область. Эти регионы являются одними из наиболее динамично развивающихся регионов Российской Федерации. 

В сентябре 2006 г. рейтинговое агентство Standard & Poor's повысило свои оценки долгосрочного кредитного рейтинга Москвы по обязательствам в иностранной валюте с «ВВВ» до «BBB+» c прогнозом «стабильный». Повышение рейтинга произошло вслед за повышением рейтинга России на фоне высоких экономических и финансовых показателей, а также снижающегося уровня долга. Это отражает роль Москвы как экономического, политического и финансового центра РФ. Следует отметить, что Москва – один из немногих регионов Российской Федерации (рейтинг Standard and Poor’s по обязательствам в иностранной валюте: ВВВ+/Позитивный/-; рейтинг по обязательствам в национальной валюте: ВВВ+/Позитивный/-, имеющий рейтинг инвестиционной категории. 

В целом, последние тенденции социально-экономического развития Российской Федерации и, в частности, г. Москвы и Московской области, в которых Наука-Связь будет осуществлять хозяйственную деятельность, являются положительными.

Наука-Связь оценивает риски, связанные с общеэкономической ситуацией в Московском регионе, как низкие, что так же дает основания делать положительный прогноз в отношении развития Наука-Связи.

Отрицательных изменений ситуации в г. Москвы и Московской области, а также в Российской Федерации в целом, которые могут негативно повлиять на деятельность и экономическое положение Наука-Связи, в ближайшее время не прогнозируется.

Предполагаемые действия Наука-Связи на случай отрицательного влияния изменения ситуации в стране (странах) и регионе на ее деятельность: 

В случае отрицательного влияния изменения ситуации в Российской Федерации,  в г. Москве и Московской области на деятельность компании, планируется:


· скорректировать ценовую и маркетинговую политику;

· пересмотреть инвестиционную программу;


· оптимизировать структуру затрат;


· изменить структуру предоставляемых услуг в целях  максимизации прибыли.

Риски, связанные с возможными военными конфликтами, введением чрезвычайного положения и забастовками в Российской Федерации, в г. Москве и Московской области, минимальны.

Риски, связанные с географическими особенностями страны и региона, в которых Наука-Связь зарегистрирована в качестве налогоплательщика и осуществляет основную деятельность, в том числе повышенной опасностью стихийных бедствий, возможным прекращением транспортного сообщения в связи с удаленностью и/или труднодоступностью, оцениваются Наука-Связью как незначительные.

ОТРАСЛЕВЫЕ РИСКИ

ОАО «Наука-Связь» зарегистрирован в качестве юридического лица 01.11.2007г.

Услуги, которые оказывает Наука-Связь в области связи, подлежат лицензированию. В настоящее время лицензии у ОАО «Наука-Связь» отсутствуют, однако лицензии есть у дочерней компании ООО «Наука-Связь», в рамках которой  осуществляется операционная деятельность, и поэтому лицензии будут рассматриваться в данном разделе, как влияющие на деятельность Наука-Связи.

Наука-Связь планирует осуществлять свою деятельность в телекоммуникационной отрасли, являющейся в настоящее время одной из наиболее динамично развивающихся отраслей российской экономики. Наука-Связь специализируется на строительстве и обслуживании корпоративных сетей связи для предприятий и бизнес-центров. При этом следует отметить, что, несмотря на бурные темпы роста, этот рынок пока далек от насыщения: по уровню развития рынка телекоммуникационных услуг, Россия в целом, существенно отстает от развитых государств. Так вклад отрасли связи в ВВП в развитых странах составляет 5-7%, тогда как в Российской Федерации этот показатель пока ниже. 

Основной рынок, на котором планирует осуществлять свою деятельность Наука-Связь - рынок коммуникационных услуг для бизнеса в Москве, Московской, Тверской, Воронежской, Белгородской и ряде других областей. Предоставляя услуги на указанных рынках, Наука-Связь сталкивается с высоким уровнем конкуренции со стороны как крупных альтернативных операторов связи, так и ряда небольших компаний, также работающих на указанных рынках (количество альтернативных операторов, в настоящее время, по отдельным оценкам, превышает 700). 

Основной рынок, на котором планирует осуществлять свою деятельность Наука-Связь характеризуется также высокими темпами развития и представления новых услуг, совершенствования существующих способов обслуживания абонентов. Кроме  того, следует отметить и достаточно высокую динамику развития потребительских предпочтений. В этой связи, альтернативные операторы фиксированной связи для поддержания конкурентоспособности и захвата рыночной доли, вынуждены постоянно заниматься разработкой новых и совершенствованием существующих услуг связи. Кроме того, часть услуг, в разработку которых были осуществлены существенные инвестиции к моменту выхода на рынок, могут оказаться невостребованными потребителями. 

Влияние возможного ухудшения ситуации в отрасли Наука-Связи на его деятельность и исполнение обязательств по ценным бумагам: 

Отрасль, в которой планирует осуществлять свою деятельность Наука-Связь, характеризуется интенсивными темпами развития технологий: усовершенствование существующих технологий связи, а также разработка и внедрение новых средств связи, как правило, имеют своей целью повышение качества обслуживания и более полное удовлетворение потребностей населения в услугах связи. Развитие таких технологий негативно сказывается на конкурентоспособности телекоммуникационных услуг предоставляемых при помощи традиционных средств связи. 

Наука-Связь не может полностью гарантировать, что при появлении принципиально новых технологий и средств связи, он окажется в состоянии своевременно освоить и применить такие технологии и средства для обслуживания своих и привлечения новых клиентов. Наука-Связь не может полностью исключать возможности потери конкурентоспособности в результате появления на рынке связи принципиально новых технологий. Такие обстоятельства могут негативно отразиться на деятельности и финансовых результатах Наука-Связи.

Наиболее значимые, по мнению Наука-Связи, возможные изменения в отрасли (отдельно на внутреннем и внешних рынках):

На внутреннем рынке: При появлении принципиально новых услуг на телекоммуникационном рынке, и при условии, что Наука-Связь не будет в состоянии своевременно освоить и представить клиентам такие услуги, не исключена утрата конкурентных позиций Наука-Связи.  Кроме того, новые услуги, разрабатываемые Наука-Связью, могут не иметь коммерческого успеха. Эти факторы, в свою очередь, могут негативно отразиться на деятельности и финансовых результатах Наука-Связи.

Складывающаяся высококонкурентная среда, вынуждает операторов, в целях поддержания и увеличения рыночной доли, осуществлять такие, оказывающие существенное влияние на доходы, меры, как, например, снижение тарифов или предоставление более существенных скидок. Наука-Связь не может полностью гарантировать инвесторам, что  усиление конкуренции на указанных рынках не приведет к необходимости осуществления подобных мер в ближайшем будущем. Осуществление мероприятий, направленных на поддержание и захват рыночной доли в случае усиления конкурентного давления способно оказать негативное воздействие на деятельность Наука-Связи  и ее финансовые результаты.

Услуги, оказываемые компанией  в области связи, подлежат лицензированию. При этом каждая лицензия содержит условия, в соответствии с которыми лицензиат имеет право на осуществление лицензируемого вида деятельности. В случае если Наука-Связь в перспективе окажется не в состоянии осуществить действия, предусмотренные условиями осуществления деятельности по лицензиям, это может негативно отразится на деятельности и финансовых результатах Наука-Связи.

Наука-Связь оценивает вероятность наступления указанных выше событий, как низкую. 

На внешнем рынке: Наука-Связь осуществляет свою деятельность преимущественно на внутреннем рынке. Значимые возможные изменения в отрасли на внешнем рынке для Наука-Связи не рассматриваются.

Предполагаемые действия Наука-Связи в случае изменений в отрасли:  

В случае если произойдут указанные выше ухудшения ситуации в отрасли, Наука-Связь планирует оптимизировать свою маркетинговую и технологическую политику, а также политику в области действий по получению лицензий, в соответствии со сложившимися условиями работы в отрасли. Кроме того, не исключено, что ухудшение общей ситуации в отрасли, и в частности, развитие конкуренции и ужесточение политики в области лицензирования услуг связи, подорвет конкурентоспособность ряда других альтернативных операторов и создаст благоприятные предпосылки для развития клиентской базы Наука-Связи.

РИСКИ, СВЯЗАННЫЕ С ВОЗМОЖНЫМ ИЗМЕНЕНИЕМ ЦЕН НА СЫРЬЕ И УСЛУГИ 
на внутреннем рынке: 

Наука-Связь полностью не исключает возможности наступления следующих событий: 

· Повышение цен на оборудование, электроэнергию и иные услуги и товары, используемые Наука-Связью в ходе осуществления основной деятельности. 

· Повышение тарифов операторов связи, обеспечивающих доступ Наука-Связи к своим сетям.

Наступление таких событий приведет к повышению себестоимости оказываемых Наука-Связью услуг и, соответственно, может отрицательно сказаться на ее финансовых результатах. 

на внешнем рынке: в поставках Наука-Связи импорт отсутствует. Наука-Связь передает международный трафик через канал Москва-Франкфурт-Лондон. 

Риски, связанные с возможным изменением цен на товары и услуги на внешнем рынке, присутствуют.

Влияние изменения цен на сырье и услуги, используемые эмитентом, на деятельность Наука-Связи и исполнение обязательств по ценным бумагам:  Влияние рисков, связанных с возможным изменением цен на сырье и услуги, используемые Наука-Связью, на деятельность Наука-Связи и исполнение обязательств по ценным бумагам Наука-Связи оценивается как незначительное.

РИСКИ, СВЯЗАННЫЕ С ВОЗМОЖНЫМ ИЗМЕНЕНИЕМ ЦЕН НА ПРОДУКЦИЮ И/ИЛИ УСЛУГИ НАУКА-СВЯЗИ:  
на внутреннем рынке: В связи с тем, что отрасль характеризуется высоким уровнем конкуренции, Наука-Связь полностью не исключает возможности снижения цен на основные виды оказываемых ею услуг. 

на внешнем рынке: Наука-Связь ведет деятельность  на внешнем рынке. В силу того, что данные направления бизнеса являются неосновными для компании, а также то, что основная деятельность на внешних рынках связана со стабильными европейскими странами, риски, связанные с изменениями на внешнем рынке,  рассматриваются как несерьезные, но, тем не менее, нельзя исключать возможности снижения цен на этих рынках или изменения условий работы в будущем.

Влияние изменения цен на продукцию и/или услуги Наука-Связи на деятельность компании и исполнение обязательств по ценным бумагам:  снижение цен на основные виды оказываемых Наука-Связью услуг вследствие высокой конкуренции в отрасли  может негативно отразится на финансовых результатах Наука-Связи. При этом возможность такого влияния на  исполнение обязательств Наука-Связи по ценным бумагам оценивается как незначительное.

ФИНАНСОВЫЕ РИСКИ

Подверженность Наука-Связи рискам, связанным с изменением процентных ставок, курса обмена иностранных валют, в связи с деятельностью компании либо в связи с хеджированием, осуществляемым эмитентом в целях снижения неблагоприятных последствий влияния вышеуказанных рисков: Рост процентных ставок на рынке может привести к тому, что Наука-Связь будет вынуждена привлекать более дорогие средства для финансирования своих  инвестиционных  программ и текущей деятельности. Это приведет к снижению рентабельности  Наука-Связи. Хеджирование рисков Наука-Связью не производится.

В случае повышения процентных ставок на рынке эмитент будет вынужден снизить объемы привлекаемых средств за счет банковских кредитов, займов и других источников. 

Поскольку обязательства Наука-Связи номинированы в рублях и выплаты по ним не связаны с изменением курса рубля по отношению к другим валютам, фактор возможных колебаний любых валютных курсов не представляет значительного риска для Наука-Связи.

Подверженность финансового состояния Наука-Связи (ее ликвидности, источников финансирования, результатов деятельности и т.п.) изменению валютного курса:  Все  обязательства Наука-Связи номинированы в рублях. В связи с этим подверженность ее финансового состояния, ликвидности и результатов деятельности  изменению валютного курса оценивается Наука-Связью как низкая. 

Предполагаемые действия Наука-Связи на случай отрицательного влияния изменения валютного курса и процентных ставок на деятельность Наука-Связи:

В случае отрицательного влияния изменений валютного курса и процентных ставок на деятельность Наука-Связи  планируется осуществление следующих мероприятий:

· оптимизировать сбытовую политику (в области ценообразования и системы скидок);

· оптимизировать взаимодействие с дебиторами;

· пересмотреть сроки и объем выполнения своих инвестиционных программ.

Влияние инфляции на выплаты по ценным бумагам: Риск влияния инфляции может возникнуть в случае, когда получаемые денежные доходы обесцениваются, с точки зрения реальной покупательной способности денег, быстрее, чем растут номинально. Увеличение инфляционных процессов в целом по стране может привести к снижению спроса на продукцию Наука-Связи и соответственно поступлению выручки. Но взятый Правительством РФ курс на снижение уровня инфляции и поддержание ее на уровне, способствующем развитию экономики страны опережающими темпами,  не дает основания предполагать, что уровень инфляции каким-либо образом  может  негативно сказаться на прибылях Наука-Связи.

По мнению компании, значение инфляции, при котором у него могут возникнуть трудности с реализацией стратегии развития, лежит значительно выше величины инфляции прогнозируемой на 2010г. и составляет 25-30% годовых.

Предполагаемые действия Наука-Связи по уменьшению риска, вызванного инфляцией:  

В случае если значение инфляции превысит указанные значения, Наука-Связь  планирует: 

· увеличить в своих активах долю краткосрочных финансовых инструментов; 

· провести мероприятия по сокращению внутренних издержек;

· оптимизировать сбытовую политику (в области ценообразования и системы скидок);

· оптимизировать взаимодействие с дебиторами;

· пересмотреть сроки и объем выполнения своих инвестиционных программ.

Показатели финансовой отчетности Наука-Связи, наиболее подверженные изменению в результате влияния указанных финансовых рисков. В том числе риски, вероятность их возникновения и характер изменений в отчетности: Наука-Связь  считает, что наиболее подвержены влиянию указанных рисков показатели выручки от основной деятельности  и себестоимости.

Вероятность появления описанных выше финансовых рисков (резкое изменение валютных курсов, инфляция, рост процентных ставок) в ближайшие годы полностью исключить нельзя. 

Изменения в отчетности в случае наступления указанных рисков будут выражаться в росте себестоимости производства и/или снижении выручки  от основной деятельности Наука-Связи. 

ПРАВОВЫЕ РИСКИ

Внутренний рынок: Изменение валютного регулирования: Риск изменения валютного регулирования не оказывает существенного влияния на деятельность Наука-Связи, так как Наука-Связь не осуществляет значимых операций по экспорту или импорту капитала.

Изменение налогового законодательства:  На протяжении последних лет Правительство РФ проводит политику снижения налогового бремени на российских налогоплательщиков. В связи с чем, в ближайшее время, не ожидается внесение изменений в налоговое законодательство в части увеличения налоговых ставок. Данный риск рассматривается как незначительный.

Изменение правил таможенного контроля и пошлин:  Правовые риски, связанные с изменением правил таможенного контроля и пошлин, отсутствуют по причине отсутствия импорта в поставках Наука-Связи. 

Изменение требований по лицензированию основной деятельности Наука-Связи: Услуги, которые оказывает компания в области связи, подлежат лицензированию. В настоящее время лицензии у Наука-Связи отсутствуют, однако лицензии будут рассматриваться в данном разделе, как влияющие на деятельность Наука-Связи, так как всеми необходимыми лицензиями обладает дочерняя структура – ООО «Наука-Связь», которая осуществляет операционную деятельность.

Бизнес Наука-Связи, как компании, основной вид деятельности которой может осуществляться в Российской Федерации только при наличии специального разрешения (лицензии), подвержен влиянию рисков, связанных с изменением требований по лицензированию на рынке услуг связи.

Наука-Связь  с максимальным вниманием совершает весь комплекс действий, необходимых для возобновления текущих и  получения новых лицензий на оказание услуг связи, в том числе с учетом изменений в  законодательстве.

Однако, Наука-Связь не может полностью гарантировать, что текущая ситуация в области законодательного регулирования рынка связи, и в частности, порядка лицензирования, не окажет негативного влияния на его бизнес. 

Изменение судебной практики, связанной с деятельностью Наука-Связи (в том числе по вопросам лицензирования), которые могут негативно сказаться на результатах его деятельности, а также на результаты текущих судебных процессов, в которых участвует эмитент: Деятельность Наука-Связи, как и любой другой компании, работающей в телекоммуникационной отрасли, частично подвержена рискам, связанным с изменением судебной практики по вопросам, связанным с ее деятельностью. Основной предпосылкой, которая позволяет говорить о возможности возникновения рисков этой группы, служит относительная новизна  многих основополагающих норм, регулирующих условия работы на рынке связи. Таким образом, в настоящее время правоприменительная практика в отношении споров, связанных с особенностями применения законодательства о рынке связи, находится на стадии формирования.

Наука-Связь не участвует в каких-либо текущих судебных процессах, результат которых мог бы существенно повлиять на его деятельность.

Внешний рынок: Указанные риски не описываются для внешних рынков в связи с тем, что Наука-Связь не оказывает услуг на внешних рынках. 

ИТОГИ  ДЕЯТЕЛЬНОСТИ КОМПАНИИ В 2010 ГОДУ

ОСНОВНЫЕ ЭКОНОМИЧЕСКИЕ ПОКАЗАТЕЛИ 

Основные показатели финансово-экономической деятельности операционной компании Наука-Связь
	Наименование показателя
	2008
	2009
	2010

	Стоимость чистых активов , тыс. рубл.
	126 619
	129 925
	134 173

	Отношение суммы привлеченных средств к капиталу и резервам, %
	252.22
	211.19
	252.02

	Отношение суммы краткосрочных обязательств к капиталу и резервам, %
	81.5
	81.45
	158.21

	Оборачиваемость дебиторской задолженности, раз
	2.37
	2.24
	2.83

	Доля дивидендов в прибыли, %
	0
	0
	0


Величина чистых активов - важнейший показатель, характеризующий экономическое состояние организации. Значительная по размерам стоимость чистых активов, в частности, в сопоставлении с общей стоимостью имущества общества, с балансовой стоимостью его активов характеризует финансовую устойчивость общества и оказывает существенное влияние на его взаимоотношения с кредиторами. Чистые активы показывают, насколько активы организации превышают ее обязательства (и краткосрочного, и долгосрочного характера), то есть позволяют оценить уровень платежеспособности предприятия. Доля привлеченных средств в капитале компании достаточно высока. В 2008 г. значение показателя отношение суммы привлеченных средств к капиталу и резервам снизилось вдвое по отношению к 2007 году, однако в связи с размещением облигационого займа в размере  200 млн.руб., структура заемного капитала сменилась в пользу долгосрочных обязательств.  Рост показателя отношение суммы краткосрочных обязательств к капиталам и резервам в 2010 году по сравнению с 2009 годом на 76,76% связан с получением новых краткосрочных банковских кредитов.. Компания эффективно управляет долгом. Обслуживание долга происходит из операционной прибыли, а структура долга (большая доля долгосрочного) позволяет компании быть весьма устойчивым и надежным заемщиком. Просроченная кредиторская задолженность у компании отсутствует.
Оборачиваемость дебиторской задолженности характеризует средний срок погашения дебиторской задолженности. В организации этот показатель вплоть до конца 2006 года имел тенденцию к росту, однако с 2007 года стал резко падать. Его снижение стало следствием перехода к более мягкой политики взаимоотношений с клиентами, направленной на расширение доли рынка.
Начиная с 2000 года, первого года оказания услуг, «Наука-Связь» росла быстрыми темпами, существенно опережая среднее развитие рынка телекоммуникаций. Так с 2000 по 2005 год оборот компании ежегодно удваивался, а с 2005 по 2008 рос больше чем на 50% в год. При этом компания оставалась прибыльной и развивалась на основе внутренних резервов без существенного увеличения долговой нагрузки

Несмотря на кризис, с 2009 года компания сохраняет положительные темпы роста, отказавшись от ряда затратных проектов. В то же время, «Наука-Связь», существенно сократила издержки, повысила производительность труда, активно работает с дебиторской задолженностью и готова к активному росту на стадии выхода российской экономики из кризиса. 

Исходя из опыта развития компании, оценки ее внутренних резервов и на основе стратегических направлений развития составлен консервативный план роста основных показателей до 2016 года. В соответствии с этим планом средний рост оборотов составит около 14-17% в год при повышении EBITDA до 25% к 2016 году. 

ФИНАНСОВЫЕ РЕЗУЛЬТАТЫ 

В 2010 г. по данным «Всероссийского Бизнес-Рейтинга» Наука-Связь заняла 47е место среди 190 тысяч российских предприятий за работу в отрасли связи.

По консолидированным данным управленческого учета выручка (с НДС) за 2010 г. составила 776 млн. руб., EBITDA – 174 млн руб. 

Консолидированные финансовые результаты, млн.руб.


[image: image3]
	Показатель
	2008
	2009
	2010
	2011 П

	Выручка, тыс. руб.
	763 831
	842 136
	776 109
	815 936

	EBITDA, тыс. руб.
	130 946
	121 872
	174 029
	163 187

	EBITDA margin
	17,14%
	14,47%
	22,4%
	20%

	Чистая прибыль, тыс.руб.
	36 284
	18 620
	65 086
	73 434

	Чистая прибыль
	4,75%
	2,21%
	8,39%*
	9,0%


Источник: Данные компании (бухгалтерская и управленческая отчетность)

[image: image16.emf]
Рост выручки от продажи продукции вследствие  увеличения размера абонентской базы и объема  реализации услуг привел к улучшению многих показателей деловой активности, в том числе валовой и чистой прибыли. 

Высокий темп роста себестоимости услуг за счет внешних факторов, таких как повышение цен на услуги основных поставщиков услуг, среди которых появились и иностранные телекоммуникационные компании, а также внутренних – увеличение фонда оплаты труда, наращивание производственных мощностей,  пока опережает темпы прироста выручки от реализации. 

Текущая долговая нагрузка холдинга «Наука-Связь» по итогам  2010 года не превысила 225 млн. рублей. 

Средние месячные ARPU, 2008-2010 г., руб.
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Средние месячные ARPU, 2008-2010 г., руб.
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КОРПОРАТИВНОЕ УПРАВЛЕНИЕ

ОРГАНЫ УПРАВЛЕНИЯ КОМПАНИИ

Органами управления Общества в соответствии с Уставом  являются:

· Общее собрание акционеров - высший орган управления Общества;

· Совет директоров – осуществляет общее руководство деятельностью Общества;

· Генеральный директор  (Единоличный исполнительный орган)- осуществляет руководство текущей деятельностью Общества.

СОВЕТ ДИРЕКТОРОВ

	ФИО и год 

рождения
	Должность в СД
	Доля участия в уставном капитале ОАО «Наука-Связь»
	Должности за последние 5 лет

	Васильев

Сергей 

Анатольевич

1965 г.р.
	Председатель Совета директоров
	0,83%
	Период: 1999 – по настоящее время

Организация: ЗАО «Русские Фонды»

Должность: первый заместитель Генерального директора

	Никашкин Дмитрий 

Викторович

1965 г.р.
	Член Совета директоров
	4,97%
	Период: 2003 –2008г.

Организация: ООО «Наука-Связь»

Должность: Генеральный директор 

Период: 2007 – по настоящее время

Организация: ОАО «Наука-Связь»

Должность: Генеральный директор, главный бухгалтер

	Бейрит 

Константин Александрович

1967 г.р.
	Член Совета директоров
	Нет
	Период: 1999 - 2003 

Организация: ООО «Русские Фонды»

Должность: заместитель Генерального директора

Период: 2003 - 2004 

Организация: ОАО ИК «Проспект»

Должность: Генеральный директор

Период: 2005 -  настоящее  время 

Организация: ЗАО «Русские Фонды»

Должность: заместитель Генерального директора

	Одинцова 

Наталья

Юрьевна

1968 г.р.
	Член Совета директоров
	Нет
	Период: 2001-2004

Организация: ЗАО «ЕСН»

Должность: заместитель начальника инвестиционного департамента

Период: 2004-2005

Организация: ОАО ИК «Проспект»

Должность: начальник отдела корпоративного финансирования

Период: 2005-2006

Организация: ЗАО БДО Юникон

Должность: директор по финансовому консалтингу департамента корпоративных финансов

Период: 2006- по настоящее время 

Организация: ЗАО «Русские Фонды»

Должность: заместитель Генерального директора по корпоративным финансам

	Меркулов

Евгений 

Владиславович

1965 г.р.
	Член Совета директоров
	10,93%
	Период: 2002 – 2005

Организация: ООО  «Наука-Связь»

Должность: Заместитель Генерального директора

Период: 2005 – 2006

Организация: Департамент государственного заказа Тверской области

Должность: Начальник департамента 

Период: 2006 – по настоящее время

Организация: ОАО НПО «Наука»

Должность: Генеральный директор


Лицо, осуществляющее функции единоличного исполнительного органа:

Никашкин Дмитрий Викторович

Год рождения: 1965

Доля данного лица в уставном капитале Наука-Связи: 4,97%

Доля принадлежащих указанному лицу обыкновенных акций Наука-Связи: 4,97%

Коллегиальный исполнительный орган (правление, дирекция) не предусмотрен Уставом.

ОРГАНИЗАЦИОННАЯ СТРУКТУРА КОМПАНИИ

ОАО «Наука-Связь» представляет собой диверсифицированный холдинг, имеющий представительства и компании в различных регионах России и СНГ. 

Внутри компании все основные функции делегированы соответствующим дирекциям, что повышает управляемость компании и делает более прозрачным корпоративное управление.

Руководство оперативной деятельностью осуществляет профессиональная команда управленцев, которая занимается развитием компании около 10 лет

·  Средний стаж в области телекоммуникаций высшего и среднего звена составляет более 10 лет.

·  Среди сотрудников есть выпускники и студенты школ бизнеса, таких как AIBEС и МИРБИС.

·  В руководстве технической дирекции трое сотрудников имеют ученую степень кандидата технических наук.
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ДОЧЕРНИЕ КОМПАНИИ НАУКА-СВЯЗИ

Юридическая структура компании выглядит следующим образом:

                                                                
[image: image7]
Полное фирменное наименование: Общество с ограниченной ответственностью «Наука-Связь»

Сокращенное фирменное наименование: ООО «Наука-Связь»

Место нахождения: 125124, г. Москва, 3-я улица Ямского поля, владение 2

Основания признания общества дочерним или зависимым по  отношению  к эмитенту:  Дочернее. Наука-Связь в силу преобладающего участия в уставном капитале общества имеет возможность определять решения, принимаемые таким обществом (п. 1 ст. 105 ГК РФ).

Доля участия Наука-Связи в уставном капитале данного лица: 100%.

Доля участия данного лица в уставном капитале Наука-Связи: доли не имеет.

Доля обыкновенных акций Наука-Связи, принадлежащих данному лицу: доли не имеет.

Основной вид деятельности общества: услуги связи.

Значение общества для деятельности Наука-Связи: диверсификация производства.

Органы управления:

Совет директоров: 

Васильев Сергей Анатольевич - председатель Совета директоров;

Год рождения: 1965

Бейрит Константин Александрович

Год рождения: 1967

Кошкин Александр Александрович

Год рождения: 1975

Одинцова Наталья Юрьевна

Год рождения: 1968

Татуев Андрей Иванович

Год рождения: 1967

Никашкин Дмитрий Викторович

Год рождения: 1965

Фильков Андрей Николаевич

Год рождения: 1961

Лицо, осуществляющее функции единоличного исполнительного органа:

Калинин Алексей Александрович

Год рождения: 1965

Коллегиальный исполнительный орган (правление, дирекция)  не предусмотрен Уставом общества.

КАДРОВАЯ ПОЛИТИКА КОМПАНИИ

Деятельность компании в области управления персоналом в 2010 году была ознаменована несколькими моментами:

· оптимизацией системы оплаты труда, 

· стимулированием эффективной деятельности;

· повышением производительности труда.

По мнению руководства, обученный персонал стал конкурентным преимуществом компании и эффективным ресурсом для достижения ее стратегических целей. Поэтому в 2010 году продолжали выстраивать оптимальную для организации систему, которая позволяет достигать поставленных целей и минимизировать при этом затраты.
В условиях роста рынка удержание «старых» сотрудников стало столь же важным аспектом для компании, как и привлечение «свежих сил». Но прежде всего компания ориентирована на удержание так называемого «золотого кадрового резерва». Выявление проблем снижения мотивации сотрудников позволяет компании эффективно построить превентивные меры и разработать системы мотивации для разных категорий сотрудников.

Активная кадровая политика компании дала возможность к построению прогнозов кадровых потребностей,  диагностики кадровой ситуации. В целом кадровая политика в 2010 году была направлена на:

· стратегическое развитие человеческого ресурса;

· повышение профессионального уровня кадров до уровня соответствия условиям современного бизнеса;

· налаживание обратной связи с персоналом в результате массовых опросов и выявления проблем и неудовлетворенности в коллективе;

· развитие  корпоративной культуры;

· оптимизацию системы мотивации сотрудников.

Одним из ключевых моментов кадровой политики также является обучение персонала как на рабочих местах,  так и за пределами компании. Обучение ведется в двух направлениях:

· обучение и повышение квалификации технической дирекции компании;

· профессиональная переподготовка управленцев и кадрового резерва.

И как результат такой активной кадровой политики –  руководство оперативной деятельностью профессиональной командой управленцев, которая занимается развитием компании около 10 лет, наличие в кадровом составе выпускников и студентов школ бизнеса, таких как AIBEС и МИРБИС, а также сотрудников, имеющих ученую степень кандидата технических наук.

АКЦИОНЕРНЫЙ КАПИТАЛ И ЦЕННЫЕ БУМАГИ

СТРУКТУРА УСТАВНОГО КАПИТАЛА НА 31.12.2010 

Размещение акций при учреждении Наука-Связи осуществлялось путем их распределения среди учредителей Наука-Связи на основании принятого Учредительным собранием Наука-Связи решения  (Протокол №1 от 16.10.2007г). Ценные бумаги в количестве 950 000 шт. номинальной стоимостью 1,00 руб. были размещены по закрытой подписке среди учредителей общества. Выпуск был зарегистрирован ФСФР 19 декабря 2007 года. Государственный регистрационный номер выпуска ценных бумаг № 1-01-12689-А от 19.12.2007г. Решение о выпуске ценных бумаг было зарегистрировано одновременно с отчетом об итогах выпуска ценных бумаг.

Внеочередным общим собранием акционеров Наука-Связи 21.02.2008г. (Протокол №2/08 от 21.02.2008г.) принято решение о выпуске дополнительных акций Компании в объеме 251 562 (Двести пятьдесят одна тысяча пятьсот шестьдесят две) обыкновенных акций и их размещении путем закрытой подписки. Выпуск был зарегистрирован ФСФР 30 апреля 2008 года. Государственный регистрационный номер выпуска ценных бумаг № 1-01-12689-А от 30.02.2008г. Отчет об итогах дополнительного выпуска был зарегистрирован ФСФР 18 июня 2008г.

Таким образом, произошло увеличение уставного капитала ОАО «Наука-Связь» с 950 000,00 руб. до 1 201 562,00 руб., а эмиссионный доход был направлен на увеличение уставного капитала операционной компании ООО «Наука-Связь» на 90 800 000,00 руб.

Владельцы более 1% уставного капитала

	Держатель
	Статус
	Количество акций, шт.
	Доля в уставном капитале, %

	Алубаева С.П.
	Владелец / физ.лицо
	28500
	2,37

	Бялошицкий О.А.
	Владелец / физ.лицо
	44840
	3,73

	Вахрушин В.Р.
	Владелец / физ.лицо
	28500
	2,37

	Епишин А.Н.
	Владелец / физ.лицо
	58710
	4,89

	Калинин А.А.
	Владелец / физ.лицо
	28500
	2,37

	Куличик И.М.
	Владелец / физ.лицо
	44840
	3,73

	Меркулов Е.В.
	Владелец / физ.лицо
	131290
	10,93

	Никашкин Д.В.
	Владелец / физ.лицо
	59755
	4,97

	Спиридонова Е.А.
	Владелец / физ.лицо
	28500
	2,37

	Татуев А.И.
	Владелец / физ.лицо
	44840
	3,73

	Фильков А.Н.
	Владелец / физ.лицо
	102505
	8,53

	ЗАО «Русские Фонды»
	Номинальный держатель / юр.лицо
	600782
	50,01


АКЦИИ ОАО «НАУКА-СВЯЗЬ». РЫНОЧНАЯ КАПИТАЛИЗАЦИЯ

Акции ОАО «Наука-Связь» не допущены к обращению организаторами торговли на рынке ценных бумаг. 

При расчете рыночной капитализации Наука-Связи использовалась методика оценки рыночной капитализации по балансовой стоимости активов (Рыночная стоимость = Балансовая стоимость активов (валюта баланса) –  сумма краткосрочной и долгосрочной задолженности предприятия (сумма строк 590, 610, 620, 630, 640 Формы №1 бухгалтерской отчетности).

	Год
	Капитализация, тыс.руб.*

	2007
	939

	2008
	91 794

	2009
	91 709

	2010
	91 587


* Сведения за 2004-2006гг. не представляются, т.к. ОАО «Наука-Связь» зарегистрировано в качестве юридического лица 01.11.2007г.

ОАО «Наука Связь» не имеет как обеспеченных, так и не обеспеченных долговых ценных бумаг. Других обязательств, в частности косвенной и условной задолженности, у Компании нет, за исключением присущих нормальной деятельности Наука-Связи. На конец 2010 г. дочерняя и основная операционная компания группы – ООО «Наука-Связь» имеет размещенный выпуск документарных неконвертируемых процентных облигаций на 105,87 млн.руб., гарантии по которым предоставлены головной компанией холдинга. Компании, входящие в группу, имеют общий долг 224,8 млн.руб., распределенный следующим образом:

	Компания
	Сумма долга, тыс.руб.

	ООО «Наука-Связь»
	224,8

	Всего:
	224,8


КОРПОРАТИВНЫЕ ОБЛИГАЦИИ

В 2008 году в обращение были выпущены облигации операционной компании «Наука-Связь», поручителем по которым выступает ОАО «Наука-Связь».
Вид, серия (тип), форма и иные идентификационные признаки ценных бумаг: документарные неконвертируемые процентные облигации на предъявителя серии 01 с обязательным централизованным хранением  (далее – Облигации);

государственный регистрационный номер выпуска ценных бумаг, дата государственной регистрации выпуска ценных бумаг: 4-01-36337-R от 15.05.2008 г.;                                                 

дата государственной регистрации отчета об итогах выпуска ценных бумаг: 05.11.2008г.:

наименование регистрирующего органа (органов), осуществившего государственную регистрацию выпуска ценных бумаг и государственную регистрацию отчета об итогах выпуска ценных бумаг: ФСФР России;                          

количество ценных бумаг выпуска: 400 000 (четыреста тысяч) штук;

номинальная стоимость каждой ценной бумаги выпуска: 1 000 руб.;                                      

объем выпуска ценных бумаг по номинальной стоимости: 400 000 000 руб.; 

права, закрепленные каждой ценной бумагой выпуска: каждая облигация настоящего выпуска предоставляет ее владельцу одинаковый объем прав.

Владельцы Облигаций имеют право на получение от Наука-Связи при погашении Облигации в предусмотренный ею срок номинальной стоимости Облигации, а также право на получение фиксированного в ней процента от номинальной стоимости Облигаций (купонного дохода). 

Владельцы Облигации имеют право требовать от Наука-Связи приобретения Облигаций в течение срока,  в случаях и на условиях, предусмотренных Решением о выпуске ценных бумаг и Проспектом ценных бумаг. 

По Облигациям выпуска предусмотрено предоставление обеспечения в форме  поручительства. В случае неисполнения и/или ненадлежащего исполнения Наука-Связью  своих обязательств по выплате номинальной стоимости и купонного дохода по Облигациям выпуска владелец Облигации имеет право обратиться с соответствующим требованием к лицу, предоставившему обеспечение для целей выпуска Облигаций (Поручитель).

Владельцы Облигаций вправе осуществлять иные права, предусмотренные законодательством Российской Федерации.

Предусмотрено обязательное централизованное хранение Облигаций настоящего выпуска:

Депозитарий, который будет осуществлять централизованное хранение:

Полное фирменное наименование: Небанковская кредитная организация закрытое акционерное общество "Национальный расчетный депозитарий"

Сокращенное фирменное наименование: НКО ЗАО НРД
Место нахождения: 125009, г.Москва, Cредний Кисловский пер., д. 1/13, стр. 8

Номер лицензии: 177-12042-000100

Дата выдачи: 19.02.2009

Дата окончания действия: Бессрочная

Наименование органа, выдавшего лицензию: Федеральная служба по финансовым рынкам
Порядок и условия погашения ценных бумаг выпуска: погашение Облигаций осуществляется денежными средствами в валюте Российской Федерации в безналичном порядке. 

Возможность выбора Владельцами Облигаций формы их погашения не предусмотрена.

Датой начала погашения Облигаций выпуска является 1820-й (Одна тысяча восемьсот двадцатый)  день с даты начала размещения Облигаций выпуска.

Даты начала и окончания погашения Облигаций совпадают.

Погашение Облигаций производится в пользу Владельцев Облигаций, являющихся таковыми по состоянию на конец операционного дня Депозитария, предшествующего шестому рабочему дню до даты погашения Облигаций (далее по тексту – «Дата составления Перечня владельцев и/или номинальных держателей Облигаций»).

Размер дохода по Облигациям устанавливается в виде процента от номинальной стоимости Облигации. 

Облигации имеют 20 купонных периодов. Доходы по 10-ти купонам  были выплачены в установленные сроки.

АКЦИОНЕРАМ И ИНВЕСТОРАМ

Годовой отчет ОАО «Наука-Связь» за 2010 год доступен на официальном сайте компании www.oaonsv.ru. 

Дополнительная информация по вопросам, связанным с участием в акционерном капитале компании,  доступна по следующему адресу:

125124, г.Москва, 3-я улица Ямского поля, влад.2

Тел.: (495) 502-90-92

Факс: (495) 937-34-12

Адрес электронной почты: jsv@naukanet.ru
В целях выполнения норм Федерального закона от 24.11.1995г. №208-ФЗ «Об акционерных обществах» просим акционеров компании своевременно информировать Реестродержателя обо всех изменениях в своих данных для дальнейшей организации выплаты дивидендов, а также для правильности составления списков общего собрания акционеров. В противном случае компания и Регистратор не несут ответственности за причиненные в связи с этим убытки. 

В соответствии с Протоколом годового Общего собрания акционеров принято решение прибыль по итогам работы ОАО «Наука-Связь» в 2010 году не распределять и дивиденды не выплачивать.

Информация о совершенных в 2010 году сделках, признаваемых крупными сделками и сделками с заинтересованностью

Дата совершения сделки: 06.09.2010
Вид и предмет сделки:
Купля-продажа 45% доли в уставном капитале ООО «Наука-Связь Иваново», принадлежащей ООО «Наука-Связь».
Содержание сделки, в том числе гражданские права и обязанности, на установление, изменение или прекращение которых направлена совершенная сделка:
Купля-продажа 45% доли в уставном капитале ООО «Наука-Связь Иваново», принадлежащей ООО «Наука-Связь». При приобретении доли ее владелец приобретает права, предусмотренные Федеральным законом от 08.02.1998г. №14-ФЗ «Об обществах с ограниченной ответственностью»
Срок исполнения обязательств по сделке: 15.09.2010
Стороны и выгодоприобретатели по сделке: ООО «Наука-Связь» и ОАО «Межрегиональный ТранзитТелеком»

Размер сделки в денежном выражении: 86 249 730
Валюта: RUR
Размер сделки в процентах от стоимости активов эмитента: 17
Стоимость активов эмитента на дату окончания отчетного периода (квартала, года), предшествующего совершению сделки (дате заключения договора) и в отношении которого составлена бухгалтерская отчетность в соответствии с законодательством Российской Федерации: 486 897 789.88
Дата  и  номер протокола заседания Совета Директоров ООО «Наука-Связь» № 14/10 от 30/08/2010
ПРИЛОЖЕНИЯ 
БУХГАЛТЕРСКАЯ ОТЧЕТНОСТЬ ОАО «НАУКА-СВЯЗЬ» ЗА 2010 ГОД

Бухгалтерский баланс
на 31 декабря 2010 г.

	
	
	Коды

	Форма № 1 по ОКУД
	0710001

	
	Дата
	31.12.2010

	Организация: Открытое акционерное общество "Наука-Связь"
	по ОКПО
	83171319

	Идентификационный номер налогоплательщика
	ИНН
	7714716995

	Вид деятельности
	по ОКВЭД
	64.20.11

	Организационно-правовая форма / форма собственности: открытое акционерное общество/частная
	по ОКОПФ / ОКФС
	

	Единица измерения: тыс. руб.
	по ОКЕИ
	384

	Местонахождение (адрес): 125124 Россия, г.Москва, 3-я улица Ямского поля, влад.2
	
	


	АКТИВ
	Код строки
	На начало отчетного года
	На конец отчетного периода

	1
	2
	3
	4

	I. ВНЕОБОРОТНЫЕ АКТИВЫ
	
	
	

	Нематериальные активы
	110
	0
	0

	Основные средства
	120
	0
	0

	Незавершенное строительство
	130
	0
	0

	Доходные вложения в материальные ценности
	135
	0
	0

	Долгосрочные финансовые вложения
	140
	91 750
	91 750

	прочие долгосрочные финансовые вложения
	145
	0
	0

	Отложенные налоговые активы
	148
	0
	0

	Прочие внеоборотные активы
	150
	0
	0

	ИТОГО по разделу I
	190
	91 750
	91 750

	II. ОБОРОТНЫЕ АКТИВЫ
	
	
	

	Запасы
	210
	0
	0

	сырье, материалы и другие аналогичные ценности
	211
	0
	0

	животные на выращивании и откорме
	212
	0
	0

	затраты в незавершенном производстве (издержках обращения)
	213
	0
	0

	готовая продукция и товары для перепродажи
	214
	0
	0

	товары отгруженные
	215
	0
	0

	расходы будущих периодов
	216
	0
	0

	прочие запасы и затраты
	217
	0
	0

	Налог на добавленную стоимость по приобретенным ценностям
	220
	0
	0

	Дебиторская задолженность (платежи по которой ожидаются более чем через 12 месяцев после отчетной даты)
	230
	0
	0

	покупатели и заказчики (62, 76, 82)
	231
	0
	0

	Дебиторская задолженность (платежи по которой ожидаются в течение 12 месяцев после отчетной даты)
	240
	14
	24

	покупатели и заказчики (62, 76, 82)
	241
	0
	24

	Краткосрочные финансовые вложения (56,58,82)
	250
	0
	0

	займы, предоставленные организациям на срок менее 12 месяцев
	251
	0
	0

	собственные акции, выкупленные у акционеров
	252
	0
	0

	прочие краткосрочные финансовые вложения
	253
	0
	0

	Денежные средства
	260
	41
	5

	Прочие оборотные активы
	270
	0
	0

	ИТОГО по разделу II
	290
	54
	29

	БАЛАНС
	300
	91 804
	91 779


	ПАССИВ
	Код строки
	На начало отчетного года
	На конец отчетного периода

	1
	2
	3
	4

	III. КАПИТАЛ И РЕЗЕРВЫ
	
	
	

	Уставный капитал
	410
	1 202
	1 202

	Собственные акции, выкупленные у акционеров
	411
	0
	0

	Добавочный капитал
	420
	90 590
	90 590

	Резервный капитал
	430
	1
	1

	резервы, образованные в соответствии с законодательством
	431
	1
	1

	резервы, образованные в соответствии с учредительными документами
	432
	0
	0

	Нераспределенная прибыль (непокрытый убыток)
	470
	-83
	-206

	ИТОГО по разделу III
	490
	91 709
	91 587

	IV. ДОЛГОСРОЧНЫЕ ОБЯЗАТЕЛЬСТВА
	
	
	

	Займы и кредиты
	510
	0
	0

	Отложенные налоговые обязательства
	515
	0
	0

	Прочие долгосрочные обязательства
	520
	0
	0

	ИТОГО по разделу IV
	590
	0
	0

	V. КРАТКОСРОЧНЫЕ ОБЯЗАТЕЛЬСТВА
	
	
	

	Займы и кредиты
	610
	80
	182

	Кредиторская задолженность
	620
	15
	11

	поставщики и подрядчики
	621
	5
	0

	задолженность перед персоналом организации
	622
	0
	0

	задолженность перед государственными внебюджетными фондами
	623
	0
	0

	задолженность по налогам и сборам
	624
	0
	1

	прочие кредиторы
	625
	15
	9

	Задолженность перед участниками (учредителями) по выплате доходов
	630
	0
	0

	Доходы будущих периодов
	640
	0
	0

	Резервы предстоящих расходов
	650
	0
	0

	Прочие краткосрочные обязательства
	660
	0
	0

	ИТОГО по разделу V
	690
	95
	192

	БАЛАНС
	700
	91 804
	91 779


	СПРАВКА О НАЛИЧИИ ЦЕННОСТЕЙ, УЧИТЫВАЕМЫХ НА ЗАБАЛАНСОВЫХ СЧЕТАХ

	Наименование показателя
	Код строки
	На начало отчетного года
	На конец отчетного периода

	1
	2
	3
	4

	Арендованные основные средства
	910
	0
	0

	в том числе по лизингу
	911
	0
	0

	Товарно-материальные ценности, принятые на ответственное хранение
	920
	0
	0

	Товары, принятые на комиссию
	930
	0
	0

	Списанная в убыток задолженность неплатежеспособных дебиторов
	940
	0
	0

	Обеспечения обязательств и платежей полученные
	950
	0
	0

	Обеспечения обязательств и платежей выданные
	960
	0
	0

	Износ жилищного фонда
	970
	0
	0

	Износ объектов внешнего благоустройства и других аналогичных объектов
	980
	0
	0

	Нематериальные активы, полученные в пользование
	990
	0
	0


Отчет о прибылях и убытках
за 2010 г.

	
	
	Коды

	Форма № 2 по ОКУД
	0710002

	
	Дата
	31.12.2010

	Организация: Открытое акционерное общество "Наука-Связь"
	по ОКПО
	83171319

	Идентификационный номер налогоплательщика
	ИНН
	7714716995

	Вид деятельности
	по ОКВЭД
	64.20.11

	Организационно-правовая форма / форма собственности: открытое акционерное общество
	по ОКОПФ / ОКФС
	

	Единица измерения: тыс. руб.
	по ОКЕИ
	384

	Местонахождение (адрес): 125124 Россия, г.Москва, 3-я улица Ямского поля, влад.2
	
	


	Наименование показателя
	Код строки
	За отчетный период
	За аналогичный период предыдущего года

	1
	2
	3
	4

	Доходы и расходы по обычным видам деятельности
	
	
	

	Выручка (нетто) от продажи товаров, продукции, работ, услуг (за минусом налога на добавленную стоимость, акцизов и аналогичных обязательных платежей)
	010
	20
	0

	Себестоимость проданных товаров, продукции, работ, услуг
	020
	0
	0

	Валовая прибыль
	029
	20
	0

	Коммерческие расходы
	030
	0
	0

	Управленческие расходы
	040
	0
	0

	Прибыль (убыток) от продаж
	050
	20
	0

	Операционные доходы и расходы
	
	0
	0

	Проценты к получению
	060
	0
	0

	Проценты к уплате
	070
	-1
	0

	Доходы от участия в других организациях
	080
	0
	0

	Прочие операционные доходы
	090
	0
	0

	Прочие операционные расходы
	100
	-141
	-84

	Внереализационные доходы
	120
	0
	0

	Внереализационные расходы
	130
	0
	0

	Прибыль (убыток) до налогообложения
	140
	-122
	-84

	Отложенные налоговые активы
	141
	0
	0

	Отложенные налоговые обязательства
	142
	0
	0

	Текущий налог на прибыль
	150
	-1
	0

	Чистая прибыль (убыток) отчетного периода
	190
	-123
	-84

	СПРАВОЧНО:
	
	
	

	Постоянные налоговые обязательства (активы)
	200
	0
	0

	Базовая прибыль (убыток) на акцию
	201
	0
	0

	Разводненная прибыль (убыток) на акцию
	202
	0
	0


	Наименование показателя
	Код строки
	За отчетный период
	За аналогичный период предыдущего года

	
	
	прибыль
	убыток
	прибыль
	убыток

	1
	2
	3
	4
	5
	6

	Штрафы, пени и неустойки признанные или по которым получены решения суда (арбитражного суда) об их взыскании
	230
	0
	0
	0
	0

	Прибыль (убыток)  прошлых лет
	240
	0
	0
	0
	0

	Возмещение убытков, причиненных неисполнением или ненадлежащим исполнением обязательств
	250
	0
	0
	0
	0

	Курсовые разницы по операциям в иностранной валюте
	260
	0
	0
	0
	0

	Отчисления в оценочные резервы
	270
	0
	0
	0
	0

	Списание дебиторских и кредиторских задолженностей, по которым истек срок исковой давности
	280
	0
	0
	0
	0


БУХГАЛТЕРСКАЯ ОТЧЕТНОСТЬ ООО «НАУКА-СВЯЗЬ» ЗА 2010 ГОД

Бухгалтерский баланс
на 31 декабря 2010 г.

	
	
	Коды

	Форма № 1 по ОКУД
	0710001

	
	Дата
	31.12.2010

	Организация: Общество с ограниченной ответственностью "Наука-Связь"
	по ОКПО
	51258838

	Идентификационный номер налогоплательщика
	ИНН
	7714158099

	Вид деятельности
	по ОКВЭД
	64.20.11

	Организационно-правовая форма / форма собственности: общество с ограниченной ответственностью
	по ОКОПФ / ОКФС
	

	Единица измерения: тыс. руб.
	по ОКЕИ
	384

	Местонахождение (адрес): 125124 Россия, г.Москва, 3-я улица Ямского поля, владение 2
	
	


	АКТИВ
	Код строки
	На начало отчетного года
	На конец отчетного периода

	1
	2
	3
	4

	I. ВНЕОБОРОТНЫЕ АКТИВЫ
	
	
	

	Нематериальные активы
	110
	0
	0

	Основные средства
	120
	112 873
	170 834

	Незавершенное строительство
	130
	5 700
	7 371

	Доходные вложения в материальные ценности
	135
	0
	0

	Долгосрочные финансовые вложения
	140
	12 515
	12 405

	Отложенные налоговые активы
	145
	0
	0

	Прочие внеоборотные активы
	150
	0
	0

	ИТОГО по разделу I
	190
	131 088
	190 610

	II. ОБОРОТНЫЕ АКТИВЫ
	
	
	

	Запасы
	210
	11 676
	11 959

	сырье, материалы и другие аналогичные ценности
	211
	3 462
	5 942

	животные на выращивании и откорме
	212
	0
	0

	затраты в незавершенном производстве (издержках обращения)
	213
	0
	0

	готовая продукция и товары для перепродажи
	214
	0
	0

	товары отгруженные
	215
	0
	0

	расходы будущих периодов
	216
	8 214
	6 017

	прочие запасы и затраты
	217
	0
	0

	Налог на добавленную стоимость по приобретенным ценностям
	220
	686
	678

	Дебиторская задолженность (платежи по которой ожидаются более чем через 12 месяцев после отчетной даты)
	230
	0
	0

	покупатели и заказчики (62, 76, 82)
	231
	0
	0

	Дебиторская задолженность (платежи по которой ожидаются в течение 12 месяцев после отчетной даты)
	240
	219 282
	217 203

	покупатели и заказчики (62, 76, 82)
	241
	90 084
	121 989

	Краткосрочные финансовые вложения (56,58,82)
	250
	41 109
	51 772

	Денежные средства
	260
	479
	94

	Прочие оборотные активы
	270
	0
	0

	ИТОГО по разделу II
	290
	273 232
	281 705

	БАЛАНС
	300
	404 320
	472 316


	ПАССИВ
	Код строки
	На начало отчетного года
	На конец отчетного периода

	1
	2
	3
	4

	III. КАПИТАЛ И РЕЗЕРВЫ
	
	
	

	Уставный капитал
	410
	91 750
	91 750

	Собственные акции, выкупленные у акционеров
	411
	0
	0

	Добавочный капитал
	420
	0
	0

	Резервный капитал
	430
	0
	0

	резервы, образованные в соответствии с законодательством
	431
	0
	0

	резервы, образованные в соответствии с учредительными документами
	432
	0
	0

	Нераспределенная прибыль (непокрытый убыток)
	470
	38 176
	42 422

	ИТОГО по разделу III
	490
	129 926
	134 172

	IV. ДОЛГОСРОЧНЫЕ ОБЯЗАТЕЛЬСТВА
	
	
	

	Займы и кредиты
	510
	168 566
	125 872

	Отложенные налоговые обязательства
	515
	0
	0

	Прочие долгосрочные обязательства
	520
	0
	0

	ИТОГО по разделу IV
	590
	168 566
	125 872

	V. КРАТКОСРОЧНЫЕ ОБЯЗАТЕЛЬСТВА
	
	
	

	Займы и кредиты
	610
	25 312
	98 906

	Кредиторская задолженность
	620
	79 740
	112 588

	поставщики и подрядчики
	621
	44 394
	71 504

	задолженность перед персоналом организации
	622
	45
	67

	задолженность перед государственными внебюджетными фондами
	623
	768
	1 110

	задолженность по налогам и сборам
	624
	11 931
	12 933

	прочие кредиторы
	625
	22 602
	26 974

	Задолженность перед участниками (учредителями) по выплате доходов
	630
	777
	777

	Доходы будущих периодов
	640
	0
	0

	Резервы предстоящих расходов
	650
	0
	0

	Прочие краткосрочные обязательства
	660
	0
	0

	ИТОГО по разделу V
	690
	105 828
	212 271

	БАЛАНС
	700
	404 320
	472 316


	СПРАВКА О НАЛИЧИИ ЦЕННОСТЕЙ, УЧИТЫВАЕМЫХ НА ЗАБАЛАНСОВЫХ СЧЕТАХ

	Наименование показателя
	Код строки
	На начало отчетного года
	На конец отчетного периода

	1
	2
	3
	4

	Арендованные основные средства
	910
	90 986
	17 458

	в том числе по лизингу
	911
	61 048
	0

	Товарно-материальные ценности, принятые на ответственное хранение
	920
	0
	0

	Товары, принятые на комиссию
	930
	0
	0

	Списанная в убыток задолженность неплатежеспособных дебиторов
	940
	0
	0

	Обеспечения обязательств и платежей полученные
	950
	0
	0

	Обеспечения обязательств и платежей выданные
	960
	766
	61 319

	Износ жилищного фонда
	970
	0
	0

	Износ объектов внешнего благоустройства и других аналогичных объектов
	980
	0
	0

	Нематериальные активы, полученные в пользование
	990
	0
	0

	Бланки строгой отчетности
	991
	74 129
	74 129

	Износ основных средств
	992
	21
	29


Отчет о прибылях и убытках
за 2010 г.

	
	
	Коды

	Форма № 2 по ОКУД
	0710002

	
	Дата
	31.12.2010

	Организация: Общество с ограниченной ответственностью "Наука-Связь"
	по ОКПО
	51258838

	Идентификационный номер налогоплательщика
	ИНН
	7714158099

	Вид деятельности
	по ОКВЭД
	64.20.11

	Организационно-правовая форма / форма собственности: общество с ограниченной ответственностью/частная
	по ОКОПФ / ОКФС
	

	Единица измерения: тыс. руб.
	по ОКЕИ
	384

	Местонахождение (адрес): 125124 Россия, г.Москва, 3-я улица Ямского поля, владение 2
	
	


	Наименование показателя
	Код строки
	За отчетный период
	За аналогичный период предыдущего года

	1
	2
	3
	4

	Доходы и расходы по обычным видам деятельности
	
	
	

	Выручка (нетто) от продажи товаров, продукции, работ, услуг (за минусом налога на добавленную стоимость, акцизов и аналогичных обязательных платежей)
	010
	615 747
	490 418

	Себестоимость проданных товаров, продукции, работ, услуг
	020
	-565 838
	-452 765

	Валовая прибыль
	029
	49 909
	37 653

	Коммерческие расходы
	030
	0
	0

	Управленческие расходы
	040
	0
	0

	Прибыль (убыток) от продаж
	050
	49 909
	37 653

	Прочие доходы и расходы
	
	
	

	Проценты к получению
	060
	1 104
	3 210

	Проценты к уплате
	070
	-34 717
	-30 489

	Доходы от участия в других организациях
	080
	0
	0

	Прочие доходы
	090
	82 766
	6 977

	Прочие расходы
	100
	-88 202
	-12 672

	Прибыль (убыток) до налогообложения
	140
	10 860
	4 679

	Отложенные налоговые активы
	141
	0
	0

	Отложенные налоговые обязательства
	142
	0
	0

	Налог на прибыль и иные аналогичные обязательные платежи
	180.1
	-6 612
	-1 217

	Чистая прибыль (убыток) отчетного периода
	190
	4 248
	3 462

	СПРАВОЧНО:
	
	
	

	Постоянные налоговые обязательства (активы)
	200
	0
	0

	Базовая прибыль (убыток) на акцию
	201
	0
	0

	Разводненная прибыль (убыток) на акцию
	202
	0
	0


	Наименование показателя
	Код строки
	За отчетный период
	За аналогичный период предыдущего года

	
	
	прибыль
	убыток
	прибыль
	убыток

	1
	2
	3
	4
	5
	6

	Штрафы, пени и неустойки признанные или по которым получены решения суда (арбитражного суда) об их взыскании
	210
	315
	745
	16
	176

	Прибыль (убыток)  прошлых лет
	220
	11
	50 533
	859
	0

	Возмещение убытков, причиненных неисполнением или ненадлежащим исполнением обязательств
	230
	0
	0
	0
	0

	Курсовые разницы по операциям в иностранной валюте
	240
	2 751
	2 831
	2 643
	2 902

	Отчисления в оценочные резервы
	250
	0
	0
	0
	0

	Списание дебиторских и кредиторских задолженностей, по которым истек срок исковой давности
	260
	0
	0
	0
	0
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ВВП, $ млрд. 





(2010г.)





ВВП, $ млрд. 





(2008 г г.)





Рост ВВП, %





ВВП на душу 





населения по 





ППС, $ тыс. 





(2010 )г)г.)





США





13843,8





14264,6





3,0





45,8





Япония





4289,9





4354,4





1,5





33,5





Франция





2046,9





2130,4





4,1





33,4





Германия





2809,7





2910,5





3,6





33,2





Великобритания





2137,4





2230,5





4,4





32,9





Китай





6991,0





7916,4





13,2





31,9





Италия





1723,0





1814,6





5,3





29,9





Эстония





28,3





27,3





-3,6





21,3





Россия





2143,0





2219,0





4,0





15,5





Белоруссия





105,2





116,2





10,5





10,9





Казахстан





167,6





173,0





3,2





10,8





Бразилия





1835,6





1981,2





7,9





9,6





Украина





320,1





326,8





2,1





6,9





Индия





2988,9





3288,4





10,0





2,8





Источник: МВФ, World Economic Outlook Database, 2010





74%





2%





24%





Корпоративные клиенты





Операторы





Физические лица





Количество 





клиентов





(около 12 тыс.)





55%





40%





5%





Выручка по 
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